
令和８年度取引先との価格転嫁個別支援・
好事例横展開促進業務　鳥取県 支援企業募集

「値上げの根拠」づくり

交渉準備

から

まで

ココスストトはは上上がががっったたのに、価格はのに、価格はのに、価格は据え置き据え置き……昨今の原価高騰で昨今の原価高騰で

コストは上がったのに、価格は据え置き
…昨今の原価高騰で

コストは上がったのに、価格は据え置き
…昨今の原価高騰で

□関係悪化が心配で、値上げに踏み切れない

□いくら値上げすればいいのか分からない

□どう切り出し、交渉すればいいか分からない

□自社の強みを取引先に伝えられていない

□製品ごとの原価が分からない

こんなお悩みありませんか？

費用負担
なしで
安心！
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採択企業数

6社 27 締め切り！11 17:00 急いで
ご応募
ください

詳細・申込方法はうら面へ

（金）（金）（金）



価格の悩みを減らして、経営をもっと前向きに。
自社の数字を知り、価値を伝え、納得できる価格交渉を目指します。

支援の流れ（予定）

応募はカンタン 3STEP！

原価計算・
コストの

見える化が可能

価格改定の
申入れ書・

見積書づくりも
伴走支援

交渉方針と
想定問答の
準備の支援

鳥取県HPの業務紹介ページから
　・募集要項
　・申込書（様式第 1号）
をダウンロード

株式会社Miraile
（担当：石橋・仲里）

価格転嫁の実現を保証するものではありません／本業務は、鳥取県から
株式会社 Miraile に委託して実施／本事業は、物価高騰対応重点支援地
方創生臨時交付金を活用して実施しています

お問合せ

～11/27 11月下旬 11月末 2月中旬 支援終了後12月～2月
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❶ダウンロード　
必要事項を
記入

❷記入
件名：
「価格転嫁個別支援•好事例横展開促進業務」
応募申込（企業名）

を入力し、「申込書」の
ファイルを添付の上、
info@miraile.co.jp
へ送信ください

❸メール送信（メールのみの受付となります）

支援の流れ 各分野の専門家がチームで支援します。

村崎誓子
中小企業診断士 中小企業診断士・

社会保険労務士

齋藤裕子

価格転嫁支援の専門
家から、自社に合っ
た価格転嫁のコツを
直接聞くことができ
ます。
型通りではない御社
独自の活用法を得ら
れます。

価格転嫁支援の専門家

営業支援
コンサルタント

細谷忠資

ここが特徴！

全期間、会社訪問+オンラインで面談。
価格転嫁支援の専門家の他にも、統括
コーディネータ・現地支援担当者が
一緒になり、チームでバックアップし
ます。

安心の伴走支援

原価の見える化
全国4.6 万ダウンロードを果たした
埼玉県開発「価格交渉支援ツール」を活用し、
価格改定の目安を示し、シミュレーションします。

原価・採算の精緻化、資料化
原価を費目別に分解し、必要価格を整理。
価格の根拠資料を作成します。

価値の伝達・提案材料づくり
「なぜこの会社なのか」「なぜこの価格なのか」を
取引先のメリットとして言語化。
提案資料・申入書を作り、想定問答（初版）を作ります。

交渉の実践・振り返り
交渉シナリオ・想定問答を仕上げ、
ロールプレイ後に交渉の実行。
結果の振り返りと次の一手を考えます。

info@miraile.co.jp

・県内に本店がある中小企業・
小規模企業
・BtoB 取引が中心で価格交渉に
取り組む意欲がある
・令和9年2月までの支援（4回程度）
に経営者または交渉担当者が参加
できる
・原価・取引条件の資料を可能な
範囲で提供できる

応募対象となる企業

080-4937-1464
ミライル

業務紹介
ページは
こちら

支援の成果を研修会や広報等で事例としてご紹
介する場合がありますので、ご了承ください


